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GUIA DE TOPICOS

PARA SUA JORNADA

[. Experimente antes de comprar

II. Converse com um profissional da vela
III. Local para guardar o veleiro

IV. Cuidado com a compra por impulso
V. Avaliacoes de links com fotos

VI. Agende visitas

VII. Nao caia em tentacao

VIII. Contrate o profissional avaliador
I[X. Retorne ao seu consultor

X. Nunca compre um veleiro sozinho

02 de 15



Singrar

/"sin.grar"/

verbo - Navegar a vela; velejar. Percorrer, navegando. Ter
éxito; progredir.

origem - Francés antigo singler, do escandinavo antigo sigla,

velejar.
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TOPICO I
Experimente antes
de comprar

Ndo compre sem antes experimentar “de verdade”. E incrivel a
quantidade de pessoas que compram um veleiro sem antes saberem se
Ao gostar ou nao.

Passeios em ambientes controlados, com sol, pouco vento e mar calmo
ndo sdao a melhor experiéncia. Com certeza vocé vai se encantar, mas
depois de adquirir seu proprio veleiro, no primeiro "rompante da
natureza", dependendo do grau, provavelmente, vocé vai repensar sua
compra.

Depois de achar muito bacana, temos que conhecer as rotinas diarias e
“obrigatorias” de uma embarcacgao. Com isto evitamos o famoso: "eu nao
sabia que era assim...".

Em paralelo vamos descobrindo se o nosso corpo se adapta bem aos

diversos movimentos causados pelo mar.
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TOPICO 11
Converse com um
profissional da vela

Ndo compre sem antes conversar com um consultor profissional. Sei que
amigos dao otimos conselhos, mas um consultor sera capaz de analisar os
seus objetivos e ajudar a encontrar o tamanho de barco que atenda bem
as suas necessidades e possibilidades (SS).

Ndo é somente sobre o valor que vocé esta disposto a investir, mas
também sobre todos os valores envolvidos na aquisigao.

Aproveite a consultoria e identifique os custos envolvidos desde a
compra, passando pela manutengdo obrigatoria, guarda do veleiro etc.
Planilhe tudo "sem do" e veja se os boletos cabem no seu bolso.

E importantissimo ter um norte antes de comprar. Ndo sé as melhores e
mais consagradas marcas, mas também aquelas que apresentam menos

defeitos e maior liquidez de mercado.

05 de 15



TOPICO 111
Local para guardar

o veleiro

Ndo adianta fechar um 6timo negdcio e ndo ter um local seguro para
guardar seu novo brinquedo.

Visite os possiveis locais (clubes e marinas), conheca as benfeitorias e
servicos, hordrios de atendimento e dias de folga, analise a sequranca, a
protecdo de ventos e ondas etc.

Entenda que quanto mais longe da sua casa, menor serd a rotina de
utilizacdo e de cuidados.

Veleiros precisam de carinho e atengdo, pois as coisas costumas deixar de
funcionar por falta de uso.

Se gostou do local pergunte sobre a disponibilidade de vagas e a previsao

de disponibilidade.
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TOPICO IV
Cuidado com a compra
por impulso

Comprar por impulso é nao ter respostas suficientes que justifiquem a
compra.

Comprarei o veleiro porque eu acho bacana (volte ao item 1).

Comprarei o veleiro porque meus amigos dizem que é legal (volte ao item
1).

Comprarei porque esta na moda (volte ao item 1).

Me deu vontade de ter um (volte ao item 1).

Venho assistindo canais de vela no Youtube e fui influenciado por eles
(volte ao item 1)

E assim vai...
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TOPICO IV PT.2
Cuidado com a compra
por impulso

Exemplos de respostas que fazem sentido:

Venho me planejando a muito tempo para comprar um veleiro. Ja tive
experiéncias genuinas, venho estudando, fazendo cursos e etc.

Velejo a muito tempo e agora decidi ter um veleiro.

Fiz varios cursos de vela e decidi comprar um veleiro.

Pretendo me dedicar ao veleiro, ja que ndo tenho outras distracoes que
possam fazer "concorréncia” com ele. Casa de campo, casa de praia,
motorhome, moto estradeira, ou o tradicional churrasco de

domingo em familia (aquele que vocé ndo abre mao de jeito nenhum) sdo
alguns exemplos de concorréncia.

Lembre-se de que nada impede vocé de ter um veleiro, as dicas contidas
neste ebook sdo apenas um guia. Se vocé acordou decidido a comprar um,

va la e compre!
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TOPICO V
Avaliacoes de links
com fotos

Voceé ja cumpriu o item 2 (falar com um consultor) e a partir de agora vai
olhar apenas a lista de barcos recomendada.

Nao se iluda com fotos em baixa resolucgdo. Pega fotos em alta para
avaliar os detalhes com profundidade. Olhe cada detalhe, reveja e faca
anotagdes comparativas. Essa é uma parte muito prazerosa, aproveite-a.

Volte para o consultor se algum barco lhe chamar a atengado.
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TOPICO VI
Agende

visitas

Realize as primeiras avaliacoes estéticas.

Olhe alguns barcos e procure criar um padrdo para avaliagdo (comegar
pela estética exterior, depois interior, depois motor etc.).

Crie parametros a partir dos barcos anteriores (inteiro, derrubado, mais

ou menos, vale a pena investir etc.).
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TOPICO VII
Nao caia em
tentacao

Ndo feche negdcio sem antes falar com o seu consultor.

Converse longamente com ele antes de contratar um avaliador.

Ele analisara o valor do bem, o inventario e as fotos em alta resolucdo
para determinar se vale a pena ou ndo rumar para a avaliagdo in loco.
Muitas vezes o consultor impede que o negocio va adiante apenas
verificando detalhes escondidos nas fotos, ou que passaram

desapercebidos pelos seus olhos.
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TOPICO VIII
Contrate o profissional

avaliador

Apds cumpridas todas as etapas anteriores finalmente chegou a hora de
avaliar o barco para compra.

Um laudo completo de avaliagdo deve conter as fotos que justifiquem o
comprar ou nao comprar.

Deve conter também o detalhamento técnico sobre estrutura, mastreacao,
velas, mastreacado, instrumentos, equipamentos e afins.

Deve prever a valoracao de todos os itens que necessitam ser consertados
ou substituidos.

Deve conter a sua apreciacdo sobre o valor pedido pelo vendedor e a
realidade encontrada. Assim o comprador poderad optar por pedir a

reducdo de valor ou assimilar as despesas.
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TOPICO VII PT.2
Contrate o profissional
avaliador

Uma coisa importante antes de iniciar o processo de negociacdo é
perguntar ao broker (se tiver intermediador) ou direto ao proprietario se
ele aceita propostas. Se a resposta for nao, a dica é ndao insistir.

Barcos geram um apego emocional muito grande e quando abusamos da

boa vontade e da razoabilidade podemos acabar com a negociagao.
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TOPICO IX
Retorne ao seu

consultor

Encaminhe a avaliagdo pra ele.

Muitas vezes o veleiro possui grande potencial, mas a avaliagdo pode
apontar para itens que poderdo assustar no primeiro momento.

O consultor tera condigoes de avaliar o que precisa ser substituido
imediatamente, aquilo que pode esperar e aquilo que ndo precisa ser

substituido, acalmando o seu coragdo (e bolso)!
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TOPICO X
Nunca compre um veleiro
sem...

O acompanhamento de um profissional da vela!

Em mais de 35 anos imerso no universo da vela, ja testemunhei e analiset
diversos casos. A aquisi¢do de embarcagoes para os alunos foi tdao
frequente que se torna desafiador quantificar.

Com o passar do tempo, essa vasta experiéncia me impulsionou a
desenvolver um método de avaliagdo definitivo: abrangente, rigoroso e
infalivel. Sdo mais de 88 critérios meticulosamente considerados, tanto
no aspecto interno quanto externo da embarcagao, dentro e fora d'agua.
Explore um dos links abaixo para saber mais!

Bons ventos!
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https://www.instagram.com/escoladevelaoceano?igsh=MW11dTlwMWp2MXNvYQ==
https://bit.ly/2RbPwh4

